Le Pmi puntano al primato nell’innovazione

na realtd caratterizzata
da aziende ad alto con-
tenuto tecnologico, in
grado di fornire prodotti ¢ ser-
vizi di alto livello, Questo & i
panorama delle piccole ¢ me-
dic imprese del sellore 2ero-
nautico e aerospaziale. Un tes-
suto sviluppato un po’
su tutto il territorio na-
zionale, secondo lo sche-
ma di diffusione tipico
delle Pmi manifatturie-
re, ma con alcuni poli di
riferimento importanti.
Intanto, la vivace real-
t2 nel napoletano, con alcune
decine di aziende operanti nel
settore in grado di svolgere
un ruolo di primo piano an-
che a livello intemnazionale:
nove di queste si sono di re-
cente  unite nel consorzio
S.am. in modo da favorre [o
scambio di competenze e di
interagire meglio con i grandi

P i. Si tratta di brillanti
realts, in grado di costruire
piceoli aerei commerciali, di
sviluppare  equipaggiamenti
clettronici o radar di alto livel-

Per molte Pmi dell’acronau-
tica uno dei punti di riferimen-
to sul territorio nazionale @
I'amivitd di Alenia: 'anno
scorso 1'azienda del gruppo

lo oppure di la joni
ciali di metalli. Nel 1999 que-
ste aziemde hanno fatturato
circa 60
miliardi

Una galassia  con un

P incre-
di cn"ca mento
200 imprese  del 30%

Tispetto
all"anno

precedente. Ma grazie agli in-
vestiments garantin dal con-
tratto di programma fimnato
con il migistero ded Tesoro
(100 miliardi) contano di rag-
giungere nel 2005 = valore
della produzione pari a 160
miliardi di lire, con um aumen-
to di 298 posti di lsvoro rispet-
to a1 400 oggi esistenti.

spe- Finm

ha effettuato or-
dini per 280 miliardi di lire,
ma non sono ran i casi di
contatti diretti con operton
del seftore ¢ compagnie seree
di grandi di i. Altra

ven, un'azienda napoletana,
che fornira I"allestimento dei
767 di Lauda Air.

E nel settore acrospaziale
NUIMNETOSE IMPrese SO0 in gra
do di realizzare satelliti di pic-
cole ¢ medie dimensioni a
prezzi contenuli rispetto a
quanto richiesto dai grandi
gruppi, mentre altre hanno svi-
luppato competenze specifi-

arca di concentrazione delle
Pmi & quella laziale, avendo
sempre come punto di rfen-
mento Alenia, ma non st devo-
no dimeaticare le realtd nate
ocl milanese ¢ in Pughia,

11 grado di specializzizions
delle Pmi ovunque & molto
elevato: si va dalle leghe leg-
gere utilizzate per i carrelli di
atterraggio degli acrei (tra cui
la Marotta. del consorzio
S.a.m.) a produzioni pid com-
plesse come quelle della Ge-

che su singoli sottosistemi ¢
altre ancora presidiano tecno-
logie di nicchia, Lo sviluppo
dei sistemi di comunicazione
satellitare, delle tecnelogie di
osservazione della terra ¢ la
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trasformazione dei dati raecol=
ti in  servizi  wsufruibili
dall'vlente finale sono i setto-
 di maggior sviluppo in que-
sto momento ¢ quelli in cui le
Pmi italiane possono svolgere
un reolo di primo piano.

Ma se le potenzinlita sono
interessanti, non mancano le
difficolta. Come conferma
Giovanni Sylos Labini, presi-
dente dell* Associazione italia-
na piceole e medie imprese
aerospaziali (Aipas, 33 azicn-
de, 700 addetti ¢ 130 miliardi
di fatturato): «le Pmi hanno
spesso difficolta ad accedere
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ai grandi progetii e a interagi-
re con interlocutoni di grandi
dimensioni» anche perché in
passato «in Italia come in Eu-
ropa nell'organizzazione del-
Ie attivitk spaziali sono stan
privilegiati soprattutto i gran-

-di sistemistis. Questo, perd,

non intacca § meriti & i pregi
delie Pmi, che possono speri-
re in buone possibility di svi-
luppo facendo Jeva sulle carat-
teristiche collegate alla loro
natura. In primo Juogo le Pmi
di questo settore sono natural-
mente portate ulla cooperazio-
ne internazionale ¢ all innova-
zione di predotto. «Inoltre —
conclude Giovanni Sylos La-
bini — costituisce un fattore
di successo sopraftutto nei ser-
vizi, la prossimitd al cliente,
Ia flessibilid, Ja capacich di
riorientare il business ¢ di va-

"\ lorizzare il fattore umano. Lo

struttura delle Pmi da questo
punto di vista & molto simile
i quella che si dchiede alle
societd della new cconomys.
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